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VERTRIEBSMITARBEITER / INTERNATIONAL SALES (M/W/D)

Rund 1.400 Mitarbeiter der Lichtgitter-Gruppe tragen weltweit mit Einsatz und Ideen
zu unserem Unternehmenserfolg bei. Um unseren Erfolg auch in Zukunft sicherzustellen,
sind wir auf leistungsfähige, engagierte und gut ausgebildete Mitarbeiter angewiesen.

Zum Ausbau des internationalen Projektgeschäftes suchen wir eine/n:

Wir bieten Ihnen abwechslungsreiche Tätigkeiten und vielfältige Entwicklungsmöglichkeiten
in einem gesunden, erfolgreichen Unternehmen der Region.

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung. Bitte senden Sie
Ihre Bewerbung per Email an karriere@lichtgitter.com. Für weitere Auskünfte steht Ihnen
Herr Wilhelm Gietmann gerne unter der Telefonnummer 02563.911-134 zur Verfügung.

Flexible
Arbeitszeiten

30 Tage
Urlaub

Gesundheits-
vorsorge

Ergonomische
Arbeitsplätze

Betriebliche
Altersvorsorge

Jobrad

Haben Sie Spaß daran in einem internationalen Umfeld unsere Kunden von unseren vielfältigen
Produkten zu überzeugen? Sind Sie eine dynamische, kommunikationsstarke Persönlichkeit?
Flexibel und belastbar?

DANN SIND SIE GENAU DIE RICHTIGE VERSTÄRKUNG FÜR UNSER VERKAUFSTEAM, UM:

IHR PROFIL:

• das internationale Projektgeschäft – von der Akquisition bis zur Abwicklung – zu betreuen.
• Kundenbeziehungen zu pflegen, sowie neue Key Accounts zu identifizieren und zu gewinnen.
• Verträge und Preise zu verhandeln.
• Angebote zu kalkulieren und bei Ausschreibungen zu unterstützen.

• Ein erfolgreich absolviertes technisches bzw. betriebswirtschaftliches Studium oder eine
kaufmännische bzw. technische Ausbildung mit vergleichbarer Weiterqualifikation
mit mehrjähriger Berufserfahrung im Verkauf industrieller Güter, vorzugsweise in den
Bereichen Metall- und Stahlverarbeitung.

• Verhandlungssichere Englischkenntnisse, zusätzlich min. eine weitere Fremdsprache
wünschenswert (vorzugsweise Spanisch und/oder Französisch).

• Ein hohes Maß an technischem und konstruktivem Verständnis.
• Verhandlungsgeschick, Überzeugungskraft, Durchsetzungsvermögen und Teamfähigkeit.
• Reisebereitschaft.


